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GROSSES SCHUL-EXTRA
INTERNET & HANDY,

SCHULWEG UND ZNUNI

Alles zum Schulanfang!

DANIEL JOSITSCH
DER SP-STANDERAT IST
AUCH KOLUMBIANER

Ferien in der zweiten Heimat
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TEXT MAREN MEYER
FOTOS FABIENNE BUHLER

rst als Alice Meier-

Bachmann 100 Jahre

alt wurde, entschied

sie sich, nicht mehr

tiglich im Familien-
betrieb zu arbeiten. Bis dahin
iiberwachte die « Mutter des Un-
ternehmens», wie ihre Enkel sie
nennen,jede Rechnungundjeden
Auftrag, der das Gartencenter
Meier verliess. «Frither habe
ich das Kundenregister gefiihrt
und mich um die Bestellungen
gekiimmert», sagt die heute
103-Jahrige.

Thre wachen Augen haben
fast die ganze Geschichte des
Gartenzentrums gesehen. Was
1894 mit 28 Mitarbeitern und ei-
ner Samenhandlung in Tann ZH
begann, ist heute zu einem
200-Personen-Betriebauf35000
Quadratmetern Fliche in Diirn-
ten ZH herangewachsen. «Es
gefillt mir, aber heute ist mir
das Geschift zu gross», sagt sie.
Mit einer Hand auf den Gehstock
gestiitzt, spaziert sie zwischen
den Blumenauslagen hindurch.

Seit 2011 fiihren ihre Enkel
Bettina Walser-Meier, 39, und
Erwin Meier-Honegger, 44, den
Blumenbetrieb in der vierten
Generation. In Europa gehort
das Gartencenter zu den mo-
dernsten seiner Art. In der
Schweiz ist seine Auswahl einzig-
artig. «75 Prozent unserer Pflan-
zen kultivieren wirin der eigenen
Girtnerei», sagt Meier-Honegger.

Die Blumen,dieindenriesigen
Verkaufshallen landen, werden
von einem Heer von 60 Girtnern
in den hauseigenen Gewichs-
hidusern herangezogen. Geranien,
Oleander, Limonenbiume — in P
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Ihr Blum enhaus florlert
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P Diirnten wichst und rankt
ein ganzer Urwald an einhei-
mischen Gewichsen und botani-
schen Sonderheiten. Allein von
den Geranien gibts 50 Arten.
Bei den iiber 100 000 Besuchern
im Jahr sind sie die begehrtesten
Blumen.

Zu Griinderzeiten der Ernst
Meier AG sei das Geschift noch
mit dem Versand von Samen be-
stritten worden, erinnert sich
Alice Meier-Bachmann. Fir ihr
Leben hatte sie einst ganz andere
Pline. «Eigentlich wollteich eine
Ausbildung zur Hausbeamtin
machen», sagt sie. Doch mit ge-
rade mal 20 Jahren heiratet sie
den zwolf Jahre élteren Erwin
Meier und tritt in das Familien-
unternehmen ein. Sie beschriftet
die Samenpakete und schaut, dass
sie den Weg zum Kunden finden.
1964 wird die Samenhandlung
zueinem der ersten Gartencenter
der Schweiz ausgebaut. Vondaan
wiichst der Betrieb.

Gravierende Probleme gab
es im Unternehmen all die Jahre
keine. Die Familie hilt immer
zusammen. Doch gibt es da die
Geschichte mit den Doppel-
namen. Jeder der Meiers trigt ei-
nen. Und das, obwohl ihr Nach-
name doch so simpel ist — oder
eben gerade deshalb. «Bei uns
hat oft Verwirrung geherrscht,
welcher Meier nun gemeint war»,

«Unser Gartencenter
ist wie ein Club Med -
der Blumenkauf ist
ein Erlebnis»

ERWIN MEIER-HONEGGER, GARTENCHEF

erzihlt Meier-Honegger. Dazu
seien sein Vater und seine Gross-
mutter die Meier senior im Be-
trieb und seine Mutter Meier
junior — genau wie er. «Die Leute
dachten oft, meine Mutter sei
meine Frau — es war kompliziert.»
Deshalb entschied sich die Fami-
lie, die Namen ihrer Ehepartner

anzunehmen.

Familienbande

«Wenn meine Grossmutter einen Rundgang
durchs Geschaft macht, gehen die Mitarbei-
ter vor Ehrfurcht fast in die Knie - das ist ein
bisschen wie in England mit der Queen»,
sagt Gartencenter-Chef Erwin Meier-
Honegger. Vor iiber 80 Jahren heiratet Alice
Meier-Bachmann Erwin Meier (links im Bild).
Und beginnt ihre Arbeit im Familienbetrieb.
lhrem Mann, dem Sohn und heute dem
Enkel halt sie seither immer den Riicken frei.
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In den 60ern waren Meiers
ihrer Zeit voraus: Alice verschick-
te die Pflanzen per Post an die
Kunden. « Wir machten das, was
im stationdren Handel heute gang
und gibe ist», sagt ihr Enkel Mei-
er-Honegger, der mit einem be-
sorgten Auge auf die Digitalisie-
rung im Detailhandel schielt.
«Wir diirfen den Anschluss nicht
verpassen. Einen einfachen On-
lineshop aufmachen ist nicht un-
ser Ziel. Wir wollen einen Schritt
weiter gehen.» Ideen dazu entwi-
ckelt er derzeit unter Hochdruck.
Das Erlebnis fiir den Kunden
steht dabei im Vordergrund. Ein-
fach Pflanzen zu verkaufen, reicht
schon lange nicht mehr. «Unser
Gartencenter ist wie ein Club
Med — der Blumenkauf ist ein Er-
lebnis.» Fiir Kinder und Schul-
klassen gibts ein Schmetterlings-
haus, fiir Firmen Eventriume, an
Weihnachten bauen Meiers einen
Weihnachtsmarkt im Center auf,
unddie kleinen Besucher werden
im Kindertheater bespasst.

Alice Meier-Bachmann lisst
sich langsam auf einen Stuhl sin-
ken,legtden Stockbeiseite. Bis auf
ihr nachlassendes Gehor gehe es
ihr gut. «Die Zukunft des Garten-
centers iiberlasse ich gerne der
jungen Generationy, sagt sie. @
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